| Loyoly | EMAILCLUB

Email

Essentials for a Foolproof
Loyalty Program



o
I n T rOd u CT I o n The heart of a lasting customer relationship lies in
engagement.

And what better tool to cultivate this engagement
than a loyalty program?

But launching a program isn't enough. You have to
bring it to life, animate it and stay by its members'
side throughout the year.

And for that, there's one key ingredient that makes
all the difference: emails. They are powerful vectors
of loyalty.

Let's take a look at the 11 must-have emails to
boost engagement with your loyalty program.

And above all, our tips for emails that not only speak

to your customers, but also encourage them to act,
interact and, above all, stay loyal.
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T I I f Rejoignez notre programme de fidélité 4

Bienvenue dans le programme 6

Partagez votre lien de parrainage 8

Votre parrainage est validé 10
Envoyez une photo / vidéo de vous 12
Félicitations, vous avez atteint le palier suivant 14
Vous n'étes plus qu'a X points de la prochaine récompense 16
Vous avez assez de points pour débloquer une récompense 18
Félicitations, voici votre récompense 20
Joyeux anniversaire ! 22
Des points bonus surprise 24
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Mail 1

Join our loyalty
program

Set up a warm, personalized email
to invite new customers to join your
loyalty program. This email can be
triggered a few minutes after a
validated purchase.

It should effectively communicate
the exclusivity, benefits and

simplicity of the program.

¢ Our tips

1. Personalize your invitation. Use their name and
reference their past interactions with your brand to
give a sense of exclusivity.

2. Highlight the benefits members can expect. Give
them a glimpse of the exclusive world they're about
to enter.

3. Instill a sense of urgency by offering time-limited
rewards or additional incentives for early sign-up.

4. Include UGC or testimonials from satisfied
members to show the tangible benefits of joining
your program.

5. Send this email as a campaign at program launch,
then automate it in a flow.
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{JSuggested objects
Join the club!

Check out our loyalty
program

Thanks for your loyalty
[FIRST.NAME]
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DECOUVRIR LE PROGRAMME

#1TA FIDELITE EST RECOMPENSEE &

/'Suggested body v An inspiring example

1€ = 2 POINTS

A partir d'aujourd hul, pour tout nouvel achat, gagne des points
st dobloque tes premiers cadeaux & partir de 50 points ®

Bonjour Océane,

C'est la super nouvelle de ce début d’année ! #2 PARRAINE TES AMIES i

OFFRE 10€ ET REGOIS 10€
Notre programme de fidélité évolue... En plus de pouvoir échanger vos points

contre des bons de réduction, nous offrons de belles récompenses a celles et
ceux qui passent nos paliers de points !

Renseigne femail de ton amis

Elle recevra un email avec son code qui 1ui offrira 10€ sur sa
premiére commande

Une fols 5a comMmande passée, W recevias Lol aussi un bon
e 4 de 10€ @ utiliser sur ton prochain achat
a7 e y »

Une double facon de vous récompenser pour votre fidélité.

simple et efficace, non ?

PARRAINER MES AMIES

#3 PLUS DE MISSIONS, PLUS DE POINTS &
llestenfinla!

l(;,' 30 © 300

Abonnez-vous & notre Abonnez-vous a notre
page Instagram @ page TikTok

Le programme de fidélité que tu attendais avec tant
d'impatience sort aujourd'hui!

Au programme : © 100 | Y 100 ©
@ Des missions pour gagner des points, ST Lalssez-nous un avis
ublioz e sory € =
ﬁ Des cadeaux (beoucoup de cadeaux !): Tu es notre meilleure ambassadrice Océane « Triplorsdiie amal B
@ Des journées ou tes points compteront double,

On est heureux de te compter parmi nos jolies beautés musquéss ¥

%3 Et bien p|US encore.... Pour te remercier de ton soulen, on a concocté un programme qul

Musc Intime @ GAGNER PLUS DE POINTS

Plus tu réalises de missions, plus tu gagnes de points et plus tu

Viens découvrir notre programme de fidélité e

Pramiére mission trés simple : connecte-tol avec ton compte Musc

2 g ELLES EN PARLENT MIEUX QUE NOUS
intime et gagne le double de points =100 points !

=ty K Trustpilot
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Mail 2

Welcome to the
program

Thank your customers for joining
your program and make them
feel recognized, appreciated
and... welcomel! This is an
opportunity to explain how the
program works, and to offer
them bonus points to bring them

closer to their 1st reward.

. Our tips

1. Provide clear information about the mechanics,
benefits and how to earn and redeem rewards.

2. Offer a welcome offer or bonus points to new
members.

Immediate value reinforces the benefits of
membership and increases satisfaction.

3. Add useful links and program resources. Easy
access to information enhances the user
experience.
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(JSuggested objects

Thanks for choosing
[STORE.NAME] !

Discover your loyalty
benefits

Welcome to the big family
[STORE.NAME] !
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LaBourse
auxLivres.

7 Suggested body v An inspiring example

WELCOME TO OUR WORLD

Hello Mathilde,

falt mal au coeur !

Bienvenue dans notre programme de fidélité !

Suivez-nous sur Instagram pour ne rlen manquer : @balivres

Au menu :

des bons d'achats a remporter
des cadeaux pour ton anniversaire
des offres exclusives
() et bien plus encore !

On te donne rendez-vous sur notre site pour en découvrir plus.

Bonjour Edith

aux Livres pour

accompi a mission : Réafiser
fisponibles dés le 2 fév. 2024

le gaspillage. En effet,
c

Accéder su programme de it

Sulvez-nous sur Instagram pour ne rien manquer : @ballivres
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Mail 3

. Suggested objects
¢ Our tips Q 99 )
Share your referral 1. Clearly explain the benefits for the referred ( .

. e e Your friend offers you 5€ to
link cus ’ use on [STORE.NAME]

2. Add a personal touch with a short message

from the referrer, to make the invitation more [REFERRER.NAME] got a
authentic and convincing. surprise for you !

This e-mail is triggered when your 3. Explain in concrete terms how to unlock the s
reward. 4 Your friend gives you €5

customers provide the e-mail address off your 1st order!

of a friend to whom they'd like to \

recommend you. This may be the 1st
contact between the friend and your
brand, so take care of it. Include a
personalized message from the
referring friend, briefly introduce your
brand, and highlight the exclusive
benefits.
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»
Xl

Suggested body

Bonjour
C'est votre jour de chance !

Un de vos proches vient de vous envoyer une réduction de 10% & valoir
sur notre site, & partir de 59€ d'achat.

Utilisez vite votre bon pour que votre bienfaiteur obtienne 25 points !

.
e

Hello Lucie,

Bonne nouvelle !

commande sur notre site.
Une fois votre bon d'achat utilisé, il/elle recevra 50 points sur son compte.

Cliquez ici pour recevoir votre bon :

/
~

Un(e) ami(e) vient de vous envoyer un bon d'achat de 5 € sur votre premiere
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@/ An inspiring example

PROFITEZ DE
-5€ OFFERT

SUR VOTRE PREMIERE COMMANDE

Vekew wrie vhent di wous uthis un bos de SEb utiiser sur votre premire
cemmenande e L Bourse sus Livres.

UtiFsez ce code pour enBénéhicier

P51 wotre code st valathe s’ 31 jon. 2024

Bonjour avous !

commande avec La Bourse aux Livres.

Utilisez ce code pour en bénéficier :

PS: votre code est valable jusqu'au 31 jan. 2024

Romans

Adolescent

- Livrespourenfants -
é\iﬂ
- Bandesdessinées -

%
oy
[
i .

Cuisine & Vin = Science Fiction =

<

Simplicité

Vendez tout dun coup.

K- =~
LI

&

Rapidité
Vendez en30jours e moyenne. Rece
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Mail 4

(JSuggested objects
. ¢ Our tips
Your referrql IS U dthank - Congratulations, your referral
. . Use a warm tone and thank your customer for is validated!
VCIlIdCITed his trust and recommendation.

Thank [FRIEND.NAME], you

2. Explain in detail the reward they've just o
earn 50 points &3

Following on from the previous one, unlocked and how to obtain it.
this email is triggered when a ) ) )

) ) . 3. Encourage them to continue sharing their Thank you for referring a
referred friend validates his/her referral link with other friends. loved one!

shopping cart. It is sent to the
referring customer to inform them of
the success of their referral and to
thank them for their
recommendation. The message must
express gratitude, reinforce the
customer relationship and announce

the reward or benefit obtained.
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/" Suggested body

Hello Guillaume
Merci encore d'avoir parrainé un de vos proches |
Nous venons d'ajouter 25 points sur votre compte.

Rendez-vous sur votre espace pour découvrir toutes les possibilités de
notre programme de fidélité

Hello Soukaing, c'est déjd votre 4éme commande chez nous &
Merci pour votre confiance !

Ne serait-ce pas l'occasion de faire découvrir & vos proches

nos produits GRATUITEMENT !
Pour vos proches : faites-leur parvenir un produit offert
Pour vous : recevez vos 3 prochaines recharges a -50% !

Cliquezici pour partager votre lien de parrainage avec la terre

entiére @ (elle vous dira merci !)
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v An inspiring example

LaBourse
aux Livres

Votre ami.e a passé sa premiére commande.

PS: votre code est disponible jusqu'au 13 fév. 2024,

Profiter de mes -5€

Votre ami.e a passé sa premiére commande.

5€ offert sur votre prochain achat.

sur notre site pour utiliser

PS: votre code est disponible jusqu'au 13 fév. 2024,

Profiter de mes -5€

@ & ©

Frais de port offerts Rapidité Sérénité
u

Suivez-nous sur instagram @ballivres
‘ .

engagés pour récolagie.

f0OJ

BALSAS Trustpilot
40 rue Alexandre Dumas i —
75011 Paris, FRANCE
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Mail 5

Send a photo/video of
yourself

With Loyoly, you can invite your
program members to share photos
and videos of themselves using your
product. It's an engaging act, so
schedule an email to those who
haven't yet made the move. It should
be inspiring and clearly explain why

they should share this content.

. Our tips

1. Use language that evokes enthusiasm and pride
in being associated with the brand.

2. Mention the number of points they'll receive in
exchange (and the rewards they'll unlock).

3. Show examples of previous successful UGCs to
inspire them and give them an idea of what you're
looking for.

4. Give clear guidelines explaining how they can
share their content (like hashtags to use on social
media for example).

5. Create a sense of community by showing how
their content contributes to a larger brand story.
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{ JSuggested objects

You speak better than us!

Tell us what you think

Show us your [PRODUCT] in
its new home
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7/ Suggested body *| An inspiring example

[ N\
Bonjour Mag,
Nous sommes heureux de vous annoncer que nous langons une toute
nouvelle mission :
@ Votre mission : Envoyez-nous une vidéo de vous en train de profiter
avec votre dernier achat
1 Points a remporter : 150 points
o : 9 . .
Réalisez-la pour continuer d accumule'r des points et qui vous donneront 32,1, ACTION &
acces a des offres exclusives sur notre e-shop.
« cncrgh )
L C'est avous de jouer ! £ bien, Cieet la mamant de oriogar ton hksYe sn W0 pEE
Y, o 220 pance 8
Cooaat aue Y
- N @ Paretei et 1on prone N
. > heane v perioge
Salut Sophie, ¥ egarte ks s ta e Sy s e et
OC profasrness”
. .  \olcia 3 rissian
J'ai une bonne nouvelle pour toi !
alore, price & b wacs e bk des procters ¥
Cette semaine, profite de _
100 points pour toute vidéo de toi profitant de ton
N Pur. e 12/ dun bon corbage Sane bete leminort du
ernier achat. 60 auctte  Aat Seecwe darigrains
d hat
Préte a faire vivre l'influenceuse qui est en toi ? TU VEUX ENCORE PLUS DE
3,2,1.. ACTION & CAREMIXE,
Alors trouve un endroit lumineux pour poser ton Gogne des poits 0 gogo en seclisant
téléphone, et rdv ici pour enregistrer ta vidéo ! g oA e Rt
\_ Y. gagner 300 peints B
Comomn i 2
¥ FITo- 101 Oves 100 POl MUSC INme pridént
@ Mortoe-rous correrent b (oppéqet et portage-riou ton
avie (ccter, cppication, tarue ) 1"
¥ 1mparne 10 g6 Gns ka mission Erwose-nous Lne Wk 2R
UOC profwssonraie’ ——
 Velito to mision
i w e Congur ot tioborte
comtlgrecaogee a0 4b pe e

Mo, prote & brbkar Scus ek [ s DOEEtIES 7

EMAILcLuB = (| Loyoly
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Mail 6

Congratulations,
you've reached the
next level

This email is sent automatically to
customers when they reach a new
tier (or VIP Tiers). It should
recognize their loyalty, celebrate
this new status, explain the
advantages and privileges
acquired and encourage them to

take advantage of them.

¢ Our tips

1. Celebrate your customer's performance and start
the email with enthusiastic congratulations.

2. Make a clear list of the new advantages and benefits
that flow from this promotion.

3. Offer a special gift, discount or free product. This
gesture adds tangible value to the achievement.

4. Suggest actions or purchases that will enable them
to take full advantage of their new status, while
encouraging them to continue their journey with your
brand.
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(JSuggested objects

You've reached a new tier

Congrats! You've reached the
[TIER.NAME] tier

3 Your loyalty rewarded in
this email
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/" Suggested body

Bonjour Marine,
Merci pour votre fidélité et félicitations 5

Gréace & votre derniére commande, vous avez accumulé un total de 121
points.

Vous accédez aujourd'hui au palier Bronze, le tout premier palier de notre
programme de fidélité &

Découvrez les cadeaux que vous pouvez obtenir en échange de vos points

Grace a votre derniére commande, vous avez accumulé un total de 43 points.
Vous accédez au palier Novice, le tout premier palier de notre programme de fidélité !

Vous pourrez donc profiter lors de votre prochain achat de votre cadeau :

Bonjour Thomas,
Merci pour votre derniére commande !

Avec celle-ci, vous atteignez le statut Or de notre programme de
fidélité, qui a pour ambition de prendre soin de la planéte autant
que vous.

Profitez de nombreux cadeaux, avantages et surprises grace a
votre nouveau statut.

On vous les présente ?
15% de réduction sur votre prochaine commande
La livraison en point relais offerte a vie
Des invitations pour nos événements a Paris et en région
Et bien plus encore...

Retrouvez votre code pour profiter de vos avantages :
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Bonjour Marion,

Merci pour votre fidélité <

Un bon d'achat de 15€ avec le code

v An inspiring example

La Bourse
aux Livres

Bonjour Océane,
Félicitations !
Vous avez atteint le palier : Lecteur du dimanche &

Profitez de -20%, dés 10€ d'achat, sur tout notre ste !

vous
dansa section “Récompenses” puis “Utiliser”.

Aller sur mon compte

Profitez d'un moment cocooning avec nos romans feel

Bonjour Océane,
Félicitations !

Vous avez atteint le palier : Lecteur du dimanche @

, dés 10€ d'achat,

il vous suffit
dans la section "Récompenses” puis

Aller sur mon compte

Util

Profitez d'un moment cocooning avec nes romans feel
good :

Marc Levy
La prochine s

Thpmas
Drimm
3.90¢€ 334€
Voir + Voir +

)
.-

Prochain palier >> Dés 2000 pts
Lecteur passionné

Récompense
% Bon d'achat de 20€, dés 100€ d'achat !

Gagner des points.

@ & @©

Frais de port offerts Rapidité Sérénité

Lirsison gratite dés 20€. Teite

an Paiements sécurisés,
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Mail 7

(JSuggested objects

¢ Our tips

r

You're only X points
away from the next

1. Use visual elements (such as progress bars or Find your shopping cart back

graphs) to visually represent the customer's journey ~
rewad rd and proximity to the next reward level. 4 Loyalty: the next reward just
N .. ) a click away
2. Highlight the additional benefits offered by the L
next reward level. p
Only [POINTS.NUMBER]
3. Share personalized tips on how customers can points left to Gold status &
reach the next reward level, for example by .
This email informs customers of publishing a post on social media or referring a friend.

their proximity to the next reward
level. It should create a sense of
anticipation and excitement,
highlight what's within reach, and
encourage specific actions to cross

the necessary threshold.
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7 Suggested body v An inspiring example

Eneffet, il vous manque actuellement 15 points pour passer au palier :
lecteur aguerri.

Craquez pour vos nouveaux romans préférés !

p:
programme de fidélité.

PLUS QUE QUELQUES POINTS POUR PASSER NIVEAU 2! ; i
d'un autre amoureux de la lecture...

Hello Victoria,
1 xCan't helpfalling in love - TO1

Prix: 7.39€

Vous avez cumulé 55 points ! Vous étes donc un membre niveau 1 de notre programme
de fidélité.
1 x Playing with Fire: Par lautrice  succés

A 120 points, vous accédez au niveau 2 et vous pourrez profiter d'un bon cadeau de 25€
de la saga SINNERS et ALL SAINTS HIGH

dés 60€ d'achat.
Atteignez vite le prochain palier pour obtenir vos r ! Prix: 7.09€
\ / 1 x The Bucket List
Prix: 16.29€

\

Jefinalise ma commande

-

Vous avez 145 points !

Envie d'ajouter des livres & votre panier ? Parcourez
Hello Marie-Lou, nos catégories :
- Romans Policiers -

Science Fiction

&

Vous avez actuellement cumulé 145 points sur notre site.
Félicitations &3

Encore quelques points et vous pourrez récupérer votre récompense !
Connectez-vous sur votre espace afin de voir comment gagner plus ool orbelmtaalioneone Htoke = Famille stblen-étre
de points ou passer une commande. o poicebper<eor @»«
) et voun e actuelement 35 polots ponr pser s psber =
Bon shopping ! et soou
¢ aukre smoxreus de a ot
12t help g n ke - 701 1 ® 4 ©
Frais de port offerts Rapidité Sérénité

Prie: 7.39€

Suivez-nous sur instagram @ballivres

» PAayivy with Five: Por faustrice & wecks
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Mail 8

You've got enough
points to unlock a
reward

This email is sent to all inactive
customers (who haven't earned or
redeemed points) for several weeks, and
who have enough points to unlock a
reward. It should rekindle their interest
in the brand, remind them of the value
of the points they've already earned,
and simplify the conversion process to

encourage immediate action.

» Our tips

1. Start by reminding customers how many points they
have and what they can get with them.

2. Personalize and tailor email content based on their
past interactions and preferences.

3. You can even offer them a special deal or bonus
points. It could be the nudge they need to re-engage.
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{JSuggested objects

Your points are waiting for
you [FIRST.NAME]

Unlock your next gift §§

About your loyalty account...
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7 Suggested body

Bonjour
Il vous reste jusqu'au 11.02.2024 pour utiliser vos points disponibles.
Vous avez actuellement : 63 points.

Rendez-vous dans votre espace pour découvrir ce que vous pouvez obtenir en
échange de ces points

Hello Gatien,
Vos 50 points expirent le 06/05/2024.
Pensez a les utiliser avant qu'il ne soit trop tard !

Bon shopping !
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La Bourse
aux Livres

v An inspiring example

ta Bourse
aux Livies

Bonjour Josiane,

récompense : Frais de livraison.

Félicitations, vous avez 250 points et donc vous pouvez désormais débloquer la

Sinon vous pou i continuer a pour obtenir la ré

ixdi

suivante : Code promotionnel 15 % 300 points.

Profiter de ma réduction

@

e laksser 535 wos coups de coner Utérales & prix dor

Frals e port otferts Ragisit Sérénné

EMAILCLUB |

vous échapper !

BALSAS Google-Note: 4,3

40 rue Alexandre Dumas (€32 28 2 8
75011 Paris, FRANCE

‘| Loyoly



(JSuggested objects

Mail 9
¢ Our tips

Cong ratu ICITionS, 1. Describe the reward obtained and, if applicable,
h to take ad 1 fit.
here's your reward oo e seTEEE o

Enjoy your reward!

2. If the reward requires additional steps, such as
reservation or activation, provide simple
instructions for these steps.

Yeahhh! Your promo code is
waiting for you

3. Highlight the other benefits of the loyalty

This email is sent automatically when program, to encourage the customer to explore all
the possibilities.

About your reward...

customers redeem their points for a
reward. It should congratulate them
on using their points, introduce the
chosen reward, and encourage
continued interaction with the
program. The aim is to reinforce
customer satisfaction and the value

of the program.
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/" Suggested body

Votre fidélité récompensée !

Vous venez d'échanger vos points contre une récompense.
Merci pour votre fidélité &

Vos 400 points ont été convertis en une réduction de 30%, que vous pourrez
utiliser sur votre prochaine commande (a partir de 39€ d'achat).

Comment |'utiliser ?
" Faites votre shopping
Indiquez votre code personnel :

%3 Vos -30% s'appliqueront automatiquement au panier

Atreésvite !

Félicitations Alexandra %
Vous venez d'échanger 150 points contre :
1 bon d'achat de 10€ valable sur votre prochaine commande.

Profitez vite de votre code :

XXXX

21 | Les 11 emails indispensables pour un programme de fidélité infaillible

La Bourse
aux Livres

v An inspiring example

La Bourse
aue Livies

Bonjour Michel,
# Bravo ! Vous avez utllisé 200 points pour obtenir la récompense : Frals de
Votre code :
Rendez-vous vite sur La Bourse aux Livres avant le pour en profiter
Utiliser marécompense
@ & @

Frais de port offerts Rapidité Sérénité

Suivez-nous sur instagram @ballivres

Frain de pert offerts

EMAILCcLUB | ¢ | Loyoly



Mail 10

Happy birthday!

Wish your customers a happy
birthday. The aim is to strengthen
the emotional bond with the
customer on this special day, and
show that you appreciate their
loyalty. The email should convey
warmth and personalization, while
possibly offering a special offer or

gift.

¢ Our tips

1. Include a birthday gift, such as a discount or
free product with their next purchase. This gesture
adds tangible value to your wishes and reinforces
customer delight.

2. If you offer a gift, make sure the exchange
process is simple and clear to avoid any hassle
for the customer.

3. Write a text that expresses genuine
consideration and kindness, so that the customer
feels truly appreciated.
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(JSuggested objects

Happy birthday
[FIRST.NAME]

1 extra year = 1 gift t§

Shall we celebrate? &5
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7 Suggested body

Unandeplus!
Toute I'équipe vous souhaite un trés joyeux anniversaire.

Et qui dit anniversaire, dit cadeau... voici une petite surprise rien que
pour vous !

-10% sur votre prochaine commande
avec le code
(code valable 14 jours)

Profitez-en vite !

Joyeux anniversaire Marion !

Pour le célébrer comme il se doit ce grand jour,
nous avons un petit cadeau pour vous :

+150 points sur votre compte, afin d'accéder encore plus vite aux nombreuses
récompenses de notre programme de fidélité &

Cliquez-ici pour (re)découvrir toutes les récompenses !
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P> |

Nous espérons que vous avez passé une belle journée |

Joyeux anniversaire Alice &

Pour terminer ce jour de féte en beauté, nous avons une petite
surprise pour vous :

Nous venons d'ajouter 50 points sur votre compte %
Vous disposez désormais de 435 points, félicitations !

Echangez-les vite &

PROFITER DE MON CADEAU

NOS CATEGORIES DE TABLEAL

Ux

PRENOMS

1

v |

[
L&

FAMILLE

Jopeux anrversaire Alce @
Nous €5p&rons que vOus Jvez passé ene Delie ournde |

Pour terminer ce jour de fEte en Beaute, Rous v0ns une pecte
surgeise pous vous

COUPLE
B
i
" S—

NAISSANCE

Nows venoms dajouter 50 paints sur votre compte

Veus disposez désarmals de 435 points, fekcitations.

Schangee-les vite ACHETER UN CADEAU UNIK

A trés vite J,

Toute I'équipe Unik Galerie

EMAILCcLUB | ¢ | Loyoly



Mail 11

. Suggested objects
¢ Our tips D 99 )
Surprlse bonus 1. Be clear and transparent about the amount of This week, we're seeing
. bonus points awarded. double @
points ouble
2. While preserving the surprise, explain the
reason why customers receive bonus points, Double your loyalty points!
whether it's a random act of appreciation or a
reward for a specific action.
It's the little treat that gives pleasure, $3 Something's brewing...
3. Provide details on how points can be used,

the ray of sunshine in your customer's

emphasizing simplicity and flexibility.
day. It underlines your commitment to

rewarding your customers' loyalty,
making them feel recognized and
appreciated beyond their expectations.
The e-mail should express this good
news in a dynamic way, explaining why
these points have been offered and

encouraging their use.
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7 Suggested body

4 )
DOUBLE TES POINTS

Hello Guillaume,
Ce week-end, c'est TON week-end @
Pendant 48 heures, toutes tes actions sur ton compte fidélité sont doublées !!

Profite-en vite pour obtenir nos récompenses exclusives, a prix points cassés @

Clique ici pour en profiter !
\_ /

Al'occasion de la sortie de notre nouvel indispensable, on a une petite surprise
pour vous !

Pendant 7 jours, doublez vos points fidélité &

Un avis ? 40-peints -> 20 points
Une photo ? 56peints -> 100 points
Un partage sur Instagram ? 45peints -> 30 points

\ Fais vite, le dimanche 4 février, ce sera terminé ! /
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@/ An inspiring example

LaBourse
aux Livres

JOYEUSE
SAINT-VALENTIN !

Joyeuse féte de lAmour !

amour do toujours : a lectura |
Pendant 24 heures, vos points comptent double !

Profitez-en pour marguer un maximum de points, en un minimum
do temps.. £t obtenez de nombreux cadeaux |

Ajoutez un cadeau &
votre commande !

L

Joyeuse féte de I'Amour !

Profitez de cette journée pour (re)déclarer votre flamme & votre
amour de toujours : la lecture !

Pendant 24 heures, vos points comptent double !

Profitez-en pour marquer un maximum de points, en un minimum
de temps... Et obtenez de nombreux cadeaux !

Jen profite

Ajoutez un cadeau &
votre commande ! )
C

Découvrez nos meilleures catégories :

Science Fiction . Romans Policiers =

Cuisine & Vin - Histoire

@ & )

Frais de port offerts Rapidité Sérénité

Livraison gratute dés 20€. Traité et expédié en 24h, Paiements sécuriseés.

Suivez-nous sur instagram @ballivres

EMAILcLuB = (| Loyoly



Improve your . Ourtips

1. Set up a Dedicated Sending Domain: this allows you to

[ J [ J [ J [ J
e mq I I del Ive rq bl I Ity send emails that originate from your brand. This gives you

greater control over your sender reputation.

2. Set up a DMARC: for security reasons rather than
deliverability.

3. Personalize the content of your e-mails
4. Target a receptive audience

Make sure your emails actually reach 5. Use high-impact subject lines that quickly identify the

your customers' inboxes. This not only content of the email.

maintains effective engagement, but 6. Don't overuse capital letters, either in the subject line or
also avoids spam filters that can in the body of the email.
damage your brand reputation and

. 7. Include a visible unsubscribe link at the end of the email.
reduce the effectiveness of your

marketing campaigns.
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"I Loyoly

The best loyalty and referral platform

Loyoly is a loyalty and referral platform coupled with UGCs, which enables
customers to be engaged in +40 ways to increase LTV and social proof,
while lowering CAC.

Built for lshopify
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Go to loyoly.io


https://www.loyoly.io/fr/
https://www.loyoly.io/fr/
https://www.loyoly.io/

EMAILCLUB

55 remote employees around the world

11I==CIIEE=1 1=2E11
60 customersin 1 L= Z ML et I'B!

2 offers
- Monthly support (monthly sales > €100k)
-> One-off missions (flow setup / loyalty programs / audits)

B
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SAINT JAMES

PARIS

JOIN THE CLUB
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